Сетевой этикет
 
Сетевой этикет  – новое понятие. Интернет развивается и расширяется, все больше людей общается в сети. Начиная общаться в блогах  друг с другом, они допускают множество незаметных на первый взгляд ошибок. Эти ошибки могут доставить неприятности собеседникам в сети. Избежать этих ошибок помогут несколько советов. С принципами необходимо познакомить детей.

 Перед началом ведения дискуссии в сети следует усвоить некоторые  принципы.

 
Принципы ведения диалога в блоге, форуме, чате...
	Принцип вежливого тона. 
“Вежливость ничего не стоит, но приносит многое”

 
	В ходе общения в сети очень важно обратиться к партнёру по имени как можно непринуждённее, давая понять, что его имя для вас много значит.

 

	Принцип внимания
«Понимай самого себя и уважай другого»

 

 
	Важное условие успешного ведения беседы в сети - исключительное внимание к собесседнику.  

Ещё лучше сопровождать диалог в сети  фразами: "Да!", "Понимаю тебя...", "Это интересно...", "Приятно это читать..." и т.д. Такая реакция является приглашением высказаться свободно и непринуждённо. Она помогает выразить одобрение, интерес, понимание. Можно проявить стремление получить дополнительные факты и прояснить позицию человека: "Пожалуйста, уточните это...", "Не можите  ли ещё раз подробнее, укажите источники?", "Не объясните ли вы это?". Помогают сближению следующие фразы: "Как я понял тебя...", «Ты можешь поправить меня, если я ошибаюсь...", "Другими словами..." и т.д.

	Принцип рациональности.
«Лучше одно слово, чем девять»
	Необходимо в ходе диалога в сети вести себя сдержанно, если даже  собесседник проявляет эмоции. Неконтролируемые эмоции отрицательно сказываются на процессе общения в сети.

	Принцип понимания.
«Мир силен не оружием, а людьми доброй воли.»
 
	Постарайтесь понять собеседника в сети. Невнимание к его точки зрения ограничивает возможность выработки различных точек зрения на один вопрос.

	 Принцип общения. 
«Обдумывай хоть неделю, но скажи ясно.»
	Если постоянные читатели не вступает в дискуссию  в сети, привлеките его внимание интерессной темой.

	Принцип отказа от поучительного тона.
«Доброе слово железные ворота отопрет.» 
	 Не старайтесь поучать. Будьте открыты для  аргументов и постарайтесь убедить собеседника в необходимости информации.

	Принцип разграничения между собеседником и предметом разговора.
«Зла за зло не воздавай.»
	


